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中国（郯城）

大学生新动能创新创业大赛申报书
        姓    名                     
        所在地区       省       市（县）
        项目名称                     
        参赛类别                     

联系电话                     
        填报日期      年     月     日
2018年制
填表说明

1、各参赛人员根据参赛项目成熟度如实填写大赛申报书，实际内容不发生的，请注明“无”，项目在孵化阶段或即将成熟落地的均可参赛报名。

2、申报书所用证明材料需将电子版照片或扫描件粘贴到表格内，表格根据使用情况可自行添加续页。

3、本申报书电子版、参赛所用视频或PPT按报名时间要求发送到 sducyfwzxzh@163.com
4、参赛人员应对提交材料的真实性负责，凡弄虚作假，一经查实，即取消参赛资格。
一、基本情况
	姓    名
	
	性别
	
	（一寸免冠照片）

	出生日期
	   
	籍贯
	
	

	参赛项

目名称
	（全称）
	

	职称
	
	学历

学位
	
	

	毕业

院校
	

	通讯

地址
	

	移动

电话
	

	电子

信箱
	
	邮政

编码
	

	参赛

类别
	（新能源新材料组、新一代信息技术组、医养健康组、现代高效农业组）

	是否成立公司

	□已成立
	□未成立

	公司

名称
	
	

	注册

时间
	    
	注册

资本
	
	实缴资本
	
	

	所处

阶段
	□创意 □研发 □产品开发 □试运行 □市场拓展
	

	公司

地址
	
	

	项目落地意愿
	□一个月内   □半年内   □一年内   □暂不考虑


二、创业计划书简要介绍

（一）项目概要
	公司/

团队名称
	 

	产品/

服务概况
	（描述经营项目的创意来源与可行性，突出产品与服务的新颖性、独特性和可行性，目前所处发展阶段、与国内外同行业其它公司同类技术、产品及服务的比较，本公司技术、产品及服务的新颖性、先进性和独特性，如拥有的核心创新点、专门技术、版权、配方、品牌、销售网络、许可证、专营权、特许权经营等行业优势。）


	市场机会
	（指已经出现或即将出现在市场上，但未得到实现或完全实现的市场需求。）

	商业模式

（盈利模式）
	（即盈利的模式，企业从哪里获得收入，获得收入的形式有哪几种？客户是谁？卖什么产品服务给客户？为客户带来什么价值？竞争壁垒是什么？此部分也可以谈谈企业的盈利渠道，即企业从哪里获得收入，获得收入的形式有哪几种？）


（二）市场分析

	市场定位
	（1、产品定位：侧重于产品实体定位质量/成本/特征/性能/可靠性/实用性/款式；2、竞争定位：确定企业相对与竞争者的市场位置；3、消费者定位：确定企业的目标顾客群 ，指你究竟想要把产品卖给谁？）



	目标客户
	（可以按照客户年龄、地域、收入、偏好、消费习惯等分类。）

	市场预测
	（在已有“市场机会”的基础上着重分析市场容量等市场需求情况及其变化趋势；企业提供的产品或服务所占的市场份额。）


（三）营销策略

	营销计划
	（在销售网络、销售渠道、设立代理商、分销商方面的策略；在广告促销方面的策略；在产品销售价格方面的策略；在建立良好销售队伍方面的策略；如何保证销售策略实施的有效性；对销售队伍采取什么样的激励机制等。）

	竞争分析
	（列出在本项目目标市场中的1-2个主要竞争者；分析竞争者的优势和劣势。）


（四）创业团队

	姓名
	年龄
	职务
	学历及

专业
	目前工作单位
	优势专长

	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


（五）已投资金                                              单位：万元

	筹资渠道
	资金提供方
	金额
	占投资总额比例

	自有资金
	股东
	 
	%

	私人拆借
	亲属、朋友
	 
	%

	银行贷款
	银行
	 
	%

	政府小额贷款
	政府相关部门
	 
	%

	其他
	
	
	%

	总计
	--
	 
	%


（六）创业项目简介

	 （以下请填写：项目相关产业与技术的国内外发展趋势及市场前景；产品开发的关键技术及创新点；项目现有基础、市场空间情况；新增投入计划和创业企业目标等内容。）（限1500字）




三、最高学历学位材料
	


四、授权专利或科研项目证书
	


五、荣誉奖励材料
	


1

